PROGRAM

Affarsmojligheter i Nord- och Sydamerika

14:00 Valkommen
Swerig, Lena Bjork, styrelseordférande

Business Swedens nya exportstrategi fér infrastruktur
Hans-Olov Rauman, Business Sweden

Business Sweden har tagit fram nya idéer om hur man ska stodja affarer i
infrastruktursektorn, bl.a. genom exportfinansieringssystem vill man hjalpa svenska foretag
att f& kontrakt i stora projekt runt om i varlden.

Las Americas - Marknaderna och affarskulturen
Olof Halleman, Head of region Americas, Business Sweden

I Nord- och Sydamerika aterfinns bade varldens storsta ekonomi samt snabba tillvaxtlander.
Vissa regioner hor till de mest innovativa och konkurrenskraftiga, andra rankas lagt nar det
gdller ease of doing business samtidigt som marknaderna har farre konkurrerande aktorer.
USA och Kanada samt Mexico, Brasilien, Colombia, Chile och Peru har visserligen starka
sprakliga och kulturella forbindelser, men det ar olikheterna som ska tas hansyn till om man
vill lyckas med sina affarer.

Tunnelbana, hoghastighetstag och rullande material - aktuella affarsmojligheter pa
den nord- och sydamerikanska marknaden.
Christian Orrego Silvander, Business Sweden Kanada

Det ar flera lander i Nord- och Sydamerika som ska bygga nya eller expandera befintliga
linjer, bade inom fjarr- och lokaltrafiken. Exempel ar Texas Bullet Train, en 385 km lang
hoghastighetslinje mellan Houston och Dallas, eller Colombias forsta tunnelbanelinje i
Bogot4. Andra lander sdsom Brasilien ska utoka eller fornya sitt befintliga rullande material.

Fika och mingel

Erfarenhetsutbyte med Swerigs medlemsféretag

Vara medlemsforetag Prover, Axis, Consilium och Bombardier berattar om sina erfarenheter
med tekniska standarder, kulturella skillnader, handelshinder, "buy american” mm i Nord-
och Sydamerika.

Swerig - kommande aktiviteter
Vad pdgar 2019? Kort om vara kommande seminarier, evenemang och massor.

17:00 Sammanfattning och mingel



